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LA FUSIONE DI CHIETI E PESCARA
«Camere di commercio unite e pit1 forti»

Parla Di Giosaffatte, direttore generale Confindustria Chieti-Pescara: meno costi e investimenti sui servizi alle imprese

di Lorenzo Colantonio

P PESCARA

L'unione fa la forza, cosi si di-
ce. Le Camere di Commercio
di Pescara e Chieti oggi si
uniranno: saranno piu fortie
perché? Lo chiediamo al di-
rettore generale di Confindu-
stria Chieti-Pescara Luigi Di
Giasaffatte.

«Avremo un'unica Camera
di Commercio, sicuramente
piti forte delle due provinciali.

Il nuovo Ente camerale con-
tera poco meno di 95 mila
aziende con pit1di 100 addetti
ed una capacita di spesa ac-
cettabile, in considerazione
del fatto che una precedente
disposizione normativa ha ri-
dotto del 50% le entrate came-
rali riducendo drasticamente
il diritto annuale a carico del-
le imprese. La Camera di
Commercio, Industria, Agri-
coltura e Artigianato di Chieti
Pescara assicurera tuttiiservi-
zi per le imprese delle due
province dalla sede di Chietie
da quella di Pescara, ridurra i
costi di funzionamento e sul
personale dirigente ci saran-
no ottimizzazioni che genere-
ranno risparmi da investire
sui servizi alle imprese».

Secondo lei che cosa gua-
dagnera Pescara dalla fusio-
ne e che cosa perdera?

«Se sgomberiamo il campo
dauna visione campanilistica
delle cose possiamo preventi-
vare solo ricadute positive per
le due citta capoluogo e per il
territorio provinciale che rap-
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presentano».

La stessa domanda fatta
perd in chiave teatina. Che
cosa ne pensa in questo ca-
so?

«Chieti rappresenta la pro-
vincia piu grande dell’'intero
Abruzzo e resta, nonostante
la crisi, uno dei distretti indu-
striali pili interessanti del pa-
norama nazionale. PerI'auto-
motive addirittura I'area di
Val di Sangro fino a Vasto e
San Salvo resta uno dei primi
distretti specialistici d'Euro-
pa.

In questo senso & stato na-
turale lasciare a Chieti la sede
legale ed operativa dell’Ente».

Confindustria & stata un'a-
pripista: che cosa ha portato
e, se vogliamo, che cosa ha

tolto la fusione tra Chieti e
Pescara anche in termini di
potere di contrattare con la
pubblicaamministrazione?

«La fusione di Confindu-
stria Chieti Pescara ha rappre-
sentato un caso di successo ri-
conosciuto nel sistema confe-
derale italiano. Il progetto di
fusione delle due consorelle
ha rappresentato un caso di
efficientamento dei servizi e
contenimento dei costi con
aumento della gamma dei ser-
vizi offerti. Abbiamo ottenuto
la menzione speciale al Pre-
mio nazionale Adriano Olivet-
ti e una tesi di Laurea alla cat-
tedra di Organizzazione azien-
dale all'Universita di Padova,
che ha trattato il caso di fusio-
ne di Confindustria Chieti Pe-
scara come unico caso di “fu-
sione dal basso” portando pri-
ma ad aggregare servizi e se-
zioni merceologiche per poi
procedere con la fusione vera
e propria».

Entrando nel particolare,

come sono numericamente
cambiati il saldo delle impre-
se iscritte, il costo del perso-
nale, le offerte agli associati e
il trend di questi ultimi?
«Inun periodo di crisi strut-
turale abbiamo continuato ad
associare molte aziende. Il sal-
do tra dimessi (comprese
aziende in liquidazione e falli-
menti) e nuovi associati & sta-
to positivo sia nel 2015 che nel

2016. Anche nel 2017 il saldo
sara positivo. 1l gettito contri-
butivo delle nuove associate &
sostanzialmente in linea con
il gettito contributivo pre-fu-
sione, nonostante alcune
grandi imprese siano uscite
dal sistema prima della fusio-
ne. Tutti gli indicatori di bilan-
cio variano tra una valutazio-
ne ottimale e soddisfacente.

Il rapporto costo del perso-
nale e ricavi totali prima della
fusione si attestava a 62% per
Chieti e 57% per Pescara. Dal
1° gennaio 2015 abbiamo ri-
dotto costantemente tale rap-
porto. Infatti I'incidenza del
costo del personale sul totale
deiricavi e passato nel 2015 al
55,6Y% e nel 2016 al 54,1%. So-
lo nel 2016 abbiamo realizza-
to ricavi superiori di circa
150mila euro rispetto al bud-
get dello stesso anno. La dimi-
nuzione dei costi del persona-
le nei due anni di gestione si &
attestato a circa 290 mila eu-
ro.

La qualita e I'efficienza dei

servizi offerti ¢ aumentata no-
tevolmente.

Oggi Confindustria Chieti
Pescara resta una delle prime
cinque Territoriali del Centro
Italia per numero di imprese

Pescara
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associate e per numero di ad-
detti».

Sempre a proposito della
pubblica amministrazione,
che ne pensa della protesta
di Marco Sciarra, presidente
di Ance Pescara, sui ritardi
neipagamenti degli enti?

«ll presidente Sciarra rap-
presenta giustamente il grido
di dolore delle imprese che la-
vorano per la pubblica ammi-
nistrazione. Prima del gover-
no Monti si calcolavano circa
90 miliardi di debiti maturati
dalla Pa manon ancora pagati
alleimprese.

L'autorevolezza di uno Sta-
to comincia proprio con il ri-
spetto dei pagamenti. Nono-
stante la direttiva comunita-
ria sui pagamenti della pub-
blica amministrazione, ed al-
cuni interventi legislativi per
lo sblocco dei pagamenti, ad
oggi almeno 40 miliardi di eu-
ro (mail conto potrebbe esse-
re approssimato per difetto),
restano ancora da pagare. Ba-
sterebbe introdurre un siste-
ma di compensazione oriz-
zontale tra debiti e crediti ver-
so la pubblica amministrazio-
ne».

Peso: 61%

Servizi di Media Monitoring

Il presente documento € ad uso esclusivo del committente.



112-136- 080

W CONFINDUSTRIA
7~ Abruzzo

Sezione: CONFINDUSTRIA ABRUZZO

Edizione del: 29/12/17
Estratto da pag.: 3
Foglio: 2/2

Peso: 61%

- Servizi di Media Monitoring

Il presente documento & ad uso esclusivo del committente.



